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Sicht eines Vertreters eines 
binnenorientierten Unternehmens



Herzlich Willkommen

1



Binnenmarkt CH

Ist der Binnen-Markt CH der richtige Markt für Veriset?

Veriset Küchen AG
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Swissness

Swissness
ist

Business!
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Wertschöpfungskette

..

..
Spanplattenwerk
Kronospan, Menznau

Wald - unser Lebens-
und Erholungsraum.

Holz
Forstwirt-
schaft/Wald

Möbel-Produktion
Veriset Küchen AG, Root

Küchenplanung / 
Verkauf
Fachhandel
.

Endkunden
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Entwicklung Küchenmarkt CH
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Investitionsentwicklung Wohnbau CH
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Marktpotenzial CH
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Ergebnis-Entwicklung Veriset
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Entwicklung Anzahl Küchen
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Entwicklung Anzahl Mitarbeitende

MA
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Produktportfolio

P
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EDV-Struktur

CAD
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CAD
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S
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Produktion

..

..
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USP‘s

1. Vielfalt: Typenprogramm und Frontprogramm

2. Individualität: Kundenindividuelle Spezialanfertigungen

3. Innovationskraft

4. Schweizer Produzent

5. Partnerschaft (Mitarbeiter, Kunden, Lieferanten)

6. Regionale Betreuung – Nationale Präsenz
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Export ja/nein

• Eurokompatibilität (Norm/Daten)

• Konkurrenzfähigkeit

• Einzigartiges Produkt

• Investitionen können zu 100% abgeschrieben werden
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Schlusswort

Ich hoffe...

1. ich konnte Sie von Veriset begeistern very nice

very good2. Sie haben schon eine Veriset-Küche

Veriset3. wenn Sie eine Küche planen, denken  
Sie an
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